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Du	suivi	à	l’optimisation	des	actifs	logiciels



Constat

Les	grands	éditeurs	de	logiciels	ont	une	part	significative	de	leur	chiffre	d’affaires	provenant	des	
redressements

Moyenne	en	2015	:	4	audits	/	an	/	entreprise

En	2015	:	Oracle	réclamait	13	millions	d’€	à	l’AFPA

En	2017	:	SAP	réclamait	55	millions	de	£	à	Diageo
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SAMwise

SAMwise	est	la	solution	logicielle de	Gestion	des	Licences	de	MAJ44

Apportant	de	l’efficience aux	Entreprises	et	Organisations

Avec	des	résultats	instantanés,	grâce	à	l’IA
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L’équipe
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Jean	DE	LA	VALLEE	POUSSIN
Sales		

Ø 6	ans	chez	SYSTAR,	éditeur	de	logiciels	dans	l’intelligence	opérationnelle,	absorbé	
par	AXWAY	en	2014	(fonctions	marketing	et	commerciales)	;

Ø Responsable	d’un	portefeuille	de	revendeurs	EMEA	(Sogeti,	Bull,	ITS	Group,	Ejada,	
Fujitsu,…)	avec	des	comptes	majeurs	(Saoudi Telecom,	EADS,	EDF,	Parlement	
Européen,…)

Ø MBA	de	NEOMA

Marc	CHENEBAUX
CTO

Ø 8	ans	chez	BOUYGUES	TELECOM	(fonctions	informatiques	et	R&D)	;
Ø Responsable	de	plusieurs	développements	au	sein	de	la	R&D	de	Bouygues	Telecom	

et	a	participé	au	développement	interne	d’une	solution	de	Gestion	des	Licences
Ø SUPELEC
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Etude	de	marché

En	France	:

En	Europe	:	1,6	million	d’entreprises
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Nombre Taux	de	couverture

PME 137	000 0%

Collectivités 40	000 1%

ETI 5	000 40%

Grandes Entreprises 243 75%



Concurrence

Editeur Prix Délai	de	mise	en	
œuvre

Sans agents Actualisation	
immédiate des	

données	éditeurs

MAJ44 ++ ++ ++ ++

Snow	Software + + - -

Flexera -- - - -

Aspera -- - - +
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Analyse	des	Forces	et	Faiblesses

Forces

Brevet	du	logiciel	en	cours

Le	développement	de	SAMwise	=	40	années	hommes	

Un	rapport	prix	délais	record,	par	l’IA

Opportunités

Aucune	offre	dédiée	aux	DAF	des	PME	et	ETI

Les	redressements	ne	concernent	plus	seulement	les	
grands	groupes

Faiblesses

Une	solution	jeune

Un	marché	qui	n’est	actif	que	sur	le	secteur des	
grandes	entreprises

Menaces

Un	des	éditeurs	majeur	veuille	nous	faire	obstacle	

L’utilisation	d’Excel
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Prochaines	étapes

Janvier	2018 Janvier	2019

V1	de	SAMwise
opérationnelle	

Ø phase	de	tests	
validée

Ø 2	ans	de	R&D

Amorçage

Vente	de	SAMwise		:	

Ø Expertime

Ø Mairie	de	Neuilly-sur-
Seine

Développement	de	la	V2	de	SAMwise	

Ø module	comparant	les	budgets	aux	
dépenses	réelles

Ø amélioration	de	l’ergonomie	de	
l’ensemble	de	SAMwise

Ø création	d’un	Chatbot

Développement	en	Europe

Ø Ventes	de	SAMwise	en	Europe	:	objectif	
20%	des	ventes	dans	un	premier	temps

Ø Identification	de	VAR
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Développement	de	la	V3	de	SAMwise	

Ø Connexion	portails	cloud	des	éditeurs

Ø Gamification

Accélération	à	l’International

Ø Recherche	de	VAR	pour	des	ventes	hors	
Europe,	si	possible	en	extension	de	VAR	
européens

Janvier	2020

10

Recrutement	de	5	stagiaires Recrutement	de	4	ETP Recrutement	de	7	ETPR
H



Ceux	qui	nous	soutiennent
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Marie-Claire	UNAL
OPENTEXT
Regional Sales	Director Southern/West	EMEA

Gabriel	D’ARGENT
EXAGONE	EXPERTISE	COMPTABLE
Associé	/	Expert-comptable	/	Commissaire	aux	comptes

Bernard	DE	LA	VALLEE	POUSSIN
Avocat	
Barreau	de	Paris

Thierry	CHOUIPE
BOUYGUE	TELECOM
Responsable	Gouvernance	SI

Hélène	CHENEBAUX
Cabinet	Européen	d’Analyse	et	de	Conseil
Directeur	Business	Développement

Laura	BONAN
A2F	ADVISOR
Directeur	Pôle	Base	de	Données

MAJ44	est	accompagné	par	
PM	Initiatives
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Nos	sujets	du	moment	

Brevetage	du	logiciel

Recherche	de	fonds	BPI

Conseils	en	IA	pour	notre	roadmap	future
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Contact	:	Jean	DE	LA	VALLEE	POUSSIN
Mobile	:	+33	(0)7	83	80	56	16

E-mail	:	jean.delavalleepoussin@maj44.com
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