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LE CONTEXTE
La chaine de valeur des prestations intellectuelles  

Les commerciaux

Les consultants

Les clients 

besoin

compétences

mission



LA PROBLÉMATIQUE 

Intercontrat 
Il convient de rappeler que l’intercontrat(intermission) est la 
période commençant à la fin d’une mission en attente d’une nouvelle. 
Il ne s’agit pas du hasard, mais c’est un paramètre majeur à prendre 
en compte pour le pilotage opérationnel de l’activité d’une ESN 

source Bien gérer ses intercontrats : un axe de pilotage-clé pour les ESN

activité non facturée =



DERNIÈRES INFOS SUR 
L’INTERCONTRAT

• 100% des Entreprises de Services du Numérique 
(ESN) sont confrontées à la problématique de 
l’intercontrat directement ou indirectement 

• L’intercontrat peut durer d’une semaine à plusieurs 
mois

• On estime à 10% l’intercontrat présent au sein des 
ESN



Multiplateforme en mode saas

la solution pour partager vos talents  
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IFILINK.COM
AUJOURD’HUI

• Solution B2B opérationnelle 

• POC en cours d’utilisation

• 140 ESN déjà présentes 

• 380 k€ d’investissement avec une équipe 5 personnes sur 2 ans

• Soutien de PM Initiative



IFILINK.COM
DEMAIN

• Ouverture du capital et appel à associé en 2019

• Levée de fonds début 2019, 1er palier de 500 k€

• Elargir le réseau d’apporteur d’affaires

• 1 chercheur informaticien en IA

• 1 développer PHP FullStack 

• Levée de fonds début 2020 2e palier 1 000 000 €


